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Junker und Kruse

Herr Junker
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1 Begruf3ung

Herr Oberbirgermeister Schlimmer begriufit die Anwesenden. Die Themen
Einzelhandels- und Innenstadtentwicklung sind Schlusselthemen fur den Erfolg
der Stadt nach dem Motto ,,Stillstand ist Ruckschritt®.

Er dankt Herrn Lis vom Stadtbauamt fur die Organisation der Veranstaltung und
stellt Frau Heng-Ruschek vom Buro Stein+Schultz vor, die die Sitzung moderiert.
Herr Oberburgermeister Schlimmer ist Uber die Teilnahme der Ratsmitglieder
erfreut, da viele dieser Themen im Rat entschieden werden miussen. Auch die ge-
meinsame Diskussion mit Vertretern des Einzelhandels, die heute anwesend sind,
ist wichtig.
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2 Die Ist-Situation des Einzelhandels

Als Einstieg stellen Herr Oberbirgermeister Schlimmer, Herr Kruse (Bluro Junker
und Kruse) sowie Herr Watgen ihre Einschatzung des Landauer Einzelhandels
dar:

Herr Oberburgermeister Schlimmer sieht folgen Punkte als positiv an:

= Die Kennwerte des Landauer Einzelhandels haben sich positiv entwickelt.
= Die Qualitat ist teilweise sehr gut.

= Der Wochenmarkt ist positiv zu bewerten.

= Die Innenstadt ist Schwerpunkt des Einzelhandels, dies ist erfreulich.

Negativ bewertet er folgende Aspekte:

= Der Branchenmix ist verbesserungswirdig, z. T. ist die Qualitat nicht ausrei-
chend.

= Es fehlen groRere Formate fiir Alter und Jungere.

= Die Lebensmittelversorgung ist sehr discountlastig.

= Die Eigentimer zeigen wenig Interesse an Mietern mit hochwertigen Angebo-
ten, nur der Preis zahlt.

Herr Kruse stellt seine Einschatzung vor und untermauert sie mit Daten aus der

Einzelhandelsanalyse. Die Power-Point-Prasentation der gesamten Ausfihrungen

des Biros Junker und Kruse ist diesem Protokoll als Anlage 1 beigefiigt. Landau

hat eine gute Ausgangssituation und ist auf einem guten Weg. Er ergéanzt fol-

gende Punkte:

= Die Kennwerte Verkaufsflache und Verkaufsflache pro Einwohner sowie die
hohe Zentralitat (1,8) sind positiv zu bewerten.

» Die stadtebauliche Struktur mit einer Netzstruktur der Einkaufsstraf3en ist
vorteilhaft.

Herr Watgen stellt die Aufgaben der IHK vor (Prasentation siehe Anlage 2):
= Vertretung der Gesamtinteressen der Pfalzer Wirtschaft (IHK-Gesetz)
= Hoheitliche Aufgaben: u.a. Bauleitplanung, (Trager offentlicher Belange)
=  Standortpolitik:
— IHK setzt sich flur die Forderung des EH-Standortes Innenstadt ein
— Grof¥flachige Handelsansiedlungen, IHK achtet auf Belange von
Raumordnung, Stadtebau, Verkehr, Nahversorgung und EH-Struktur
=  Unterstltzung durch LEP IV

Anschlie3end stellt er allgemeine Entwicklungen zum Einzelhandel vor:
1. Der Handel befindet sich im Strukturwandel.

2. Umsatz im Handel stagniert oder sinkt.

3. Die demographische Entwicklung verstarkt diesen Trend.

4. Neue Einkaufsformen verdndern das Einkaufsverhalten.



5. Das Verbraucherverhalten wandelt sich generell.

6. Der Wettbewerb wird (noch) harter, der Margendruck steigt.

7. Neue rechtliche Bestimmungen (Wegfall Rabattgesetz) verstarken diesen
Trend.

Dies hat Folgen fur die Kommunen:

. Die Kommunen mussen sich diese Entwicklung bewusst machen.

. Ein Ende des Flachenwachstums ist absehbar.

. Der Konzentrationsprozess schreitet voran.

. Standorte (auch bestehende) werden starker betriebswirtschaftlich beurteilt.
. Es besteht eine Gefahr fur die (Nah-) Versorgung der Bevolkerung == Um

eine tragfahige und ausgewogene Versorgung der Bevélkerung nachhaltig zu

gewahrleisten sind (regionale) Einzelhandelskonzepte unumganglich.
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Hinweise der Teilnehmer

Herr Achilles weist darauf hin, dass es kompliziert und teuer ist, Geschéfte zu
vererben.

Auf Nachfrage von Herrn Achilles, was die IHK fur die Stadt Landau tue, erlautert
Herr Watgen, dass sie in Bauleitplanverfahren Einfluss nimmt, allerdings selten in
die Offentlichkeit tritt. Herr Heder erganzt, dass im Stadtrat ldeen der IHK
vorgetragen werden.

Herr Dr. Kopf weist darauf hin, dass bestimmte Marken, die es im Moment nur in
Neustadt gebe, wichtig fur Landau seien (H&M). Weiterhin sieht er es flr wichtig
an, dass in Landau ein neuer Vollsortimenter an einem integrierten Standort
angesiedelt wird.

Herr Messemer berichtet, dass in Landau zurzeit 25 Laden leer stehen, die jedoch
nur eine durchschnittliche Flache von 80 gm aufweisen. Die Anfragen fur neue
Flachen bewegen sich dagegen in der GroRenordnung von 200 gm und mehr.
Herr Messemer weist darauf hin, dass die Wirtschaftsférderung Gesprache mit
mehreren Eigentumern fuhrt.

Herr Kruse weist darauf hin, dass Stadt und Politik zwar die Rahmenbedingungen

far Ansiedlungen schaffen kénnen, jedoch keine Unternehmen zur Ansiedlung
zwingen konnen.

Frau Heng-Ruschek notiert die Stichworte zusammenfassend:
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3 Szenarien, Leitbild und Ziele

Frau Kopischke stellt drei Szenarien zur Entwicklung des Einzelhandels vor:

1. ,,Freies Spiel der Krafte*

Annahme: Ansiedlung, Verlagerung und Erweiterung von
Einzelhandelsbetrieben erfolgt weitgehend ohne Steuerung seitens der Ge-
meinde.

Bewertung: Wesentliche Steuerungsmechanismen zur Entwicklung werden

preisgegeben; direkte Gefahrdung der bestehenden Einzelhandels- und letzt-
lich Stadtstruktur.



2. ,,.Bewahrung“

= Annahme: keine weitere Ansiedlung von Einzelhandel; v.a. nicht auRerhalb
zentraler Versorgungsbereiche und nahversorgungsrelevanter Standorte;
nicht-integrierte Lagen werden auf den Status-Quo festgeschrieben.

= Bewertung: Szenario ist konsequent, jedoch insgesamt ohne positive Effekte,
da Innovationen und Investitionen massiv erschwert werden.

3. Steuerung mit Ausnahme

= Annahme: Entwicklungsfokus Zentrum, jedoch Ausnahmen bei Zulassung
von zentrenrelevantem Einzelhandel aul3erhalb der Zentren bei ansonsten
weitgehend restriktiver Genehmigungspraxis.

= Bewertung: Szenario ist inkonsequent und geféhrdet Einzelhandels- und
Stadtstrukturen, Verunsicherung/Verprellung von Betreibern und Investoren.

Alle drei Szenarien sind nicht empfehlenswert.

Leitbild ,,raumlich-funktionale Gliederung*

Frau Kopischke stellt das Leitbild ,,r&umlich-funktionale Gliederung* vor, dass die
Starkung der Innenstadt, aber auch die Nahversorgung in den Ortsteilen um-
fasst. Einzelhandel wird in Abhangigkeit von Sortiments- und GréRRenstrukturen,
der zukunftigen 6konomischen Rahmenbedingungen und in funktionaler Ergan-
zung auf ausgewahlte Standorte im Gemeindegebiet konzentriert.

Die Empfehlungen des Buros Junker und Kruse hierzu:

= Fir konsequente und zielgerichtete Weiterentwicklung des Landauer
Einzelhandels ist eine klare Zielvorstellung (als internes und externes Signal)
erforderlich!

= Im Zuge einer gezielten Steuerung der Einzelhandels- und Stadtentwicklung
ist das erweiterte planerische und bauplanungsrechtliche Instrumentarium
konsequent anzuwenden.

= Bestehende Einzelhandelsstandorte sollten gesichert bzw. im begrenzten
MalRRe um- und ausgebaut werden; klarer Entwicklungsfokus liegt auf der
Innenstadt und der wohnortnahen Grundversorgung.

=  Anzustreben ist, dass Einzelhandelsstandorte sich untereinander besser
erganzen und der zentrale Versorgungsbereich in seiner Funktion nicht
gefahrdet ist.

Herr Kruse weist darauf hin, dass das Leitbild eine klare raumliche Steuerung mit
der Innenstadt als Nukleus beinhaltet. Grol3flachiger zentrenrelevanter
Einzelhandel kénnte sich nur noch in der Innenstadt bzw. an entsprechenden
Sonderstandorten ansiedeln. Auf Nachfrage von Herrn Kamplade erlautert Herr
Kruse, dass mit einem solchen Leitbild die Ansiedlung von Media Markt am heuti-
gen Standort nicht mdglich gewesen ware. Herr OB Schlimmer weist darauf hin,
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dass das Leitbild kein Gebetsbuch sei und situationsbezogene Entscheidungen
maoglich bleiben miuissen. Herr Kruse bestéatigt, dass das Leitbild einen Rahmen
far kanftige Entwicklungen darstelle. Ausnahmen sind im Einzelfall méglich,

jedoch muss vor willkurlichen Einzelfallentscheidungen gewarnt werden, die das
Konzept mit seinen Zielsetzungen untergraben. Daher kénnen und sollten bereits
im Konzept im Hinblick auf die Grundséatze zur Umsetzung mogliche Ausnahmen

definiert werden, die willkiirlichen Ausnahmen vom Konzept ausschliel3en.

Frau Dr. Migl bittet darum, das -».;
bisherige Leitbild zu integrie-
ren. Frau Denzer erklart, dass dﬁa”@(ﬂt
das bisherige Leitbild allgemein w owadis Stdelke
gehalten sei und sich dieses A‘(MMA MfML&MM ) Slank %z?oaa.
speziell auf den Einzelhandel ; Wl bE & gzﬁnam Focn
beziehe. Au.M /m‘u@ Shukturvbn (Jachs
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Titel zu andern, z.B. in struktu- - Gillbry,
riertes Wachstum. Da der _ij&,a“w
Begriff Wachstum meist nur

quantitativ gedeutet wird, sieht

Herr Kruse den Begriff EE&

»~Entwicklung“ als sinnvoller an.

Das Buro Junker und Kruse ok EHT
Uberdenkt die Formulierung

des Titels.

Frau Kopischke stellt die Ziele der Einzelhandelsentwicklung fir Landau vor:

= Sicherung der landesplanerischen Funktion der Stadt Landau in der

Pfalz als Mittelzentrum im Verdichtungsraum.

= Sicherung und Starkung eines attraktiven Einzelhandelsangebotes
sowie der gesamtstadtischen Versorgungsstruktur.

= Sicherung bzw. Starkung des zentralen Versorgungsbereiches Innenstadt
unter besonderer Beriicksichtigung der historischen stadtebaulichen und
architektonischen Qualitaten sowie einer einvernehmlichen Weiterentwick-
lung vorhandener und zu integrierender moderner architektonischer High-
lights.

= Sicherung eines Grund- und Nahversorgungsangebotes im gesamten
Stadtgebiet, insbesondere durch einen funktionsfahigen zentralen
Versorgungsbereich sowie erganzende Nahversorgungsstandorte.

=  Zentrenvertragliche (Weiter-)Entwicklung der Sonderstandorte fur grof3fla-

chige Einzelhandelsbetriebe mit nicht-zentrenrelevanten Kernsortimenten.
= Planungs- und Investitionssicherheit fur Einzelhandler, Investoren und
Grundstuckseigentimer durch konsequente Umsetzung des Konzepts.

Das Standortstrukturmodell fir Landau sieht folgendermalien aus:

==



Standortstrukturmodell

\

Schiitzenswerte , zentrale

Versorgungsbereiche u.a.

i.S.v. §2(2) BauGB,

§ 9 (2a) BauGB,

§ 34 (3) BauGB),

§ 11 (3) BauNVvVO

Zentrum
innerstadtischer,
Hauptgeschafts-
bereich, lokale + regionale

Bedeutung

Solitare Nah-
versorgungsstandorte

Betriebe in Solitarlagen
(stadtebaulich integriert
oder nicht intergeriert)
Bedeutung fur umliegende
Wohnsiedlungsbereiche

Abb.: Junker und Kruse

Auf Nachfrage von Herrn Watgen erklart Frau Kopischke, dass fur die Dorfer
keine zentralen Versorgungsbereiche definiert werden kénnen, da sie nicht den
funktionalen und qualitativen Anforderungen an zentrale Versorgungsbereiche
entsprechen.

Der bedeutendste Standortbereich in Landau ist das innerstéadtische Zentrum.
Solitare Nahversorgungsstandorte dienen vorrangig der wohnungsnahen
Grundversorgung in den Siedlungsbereichen. Neben den beiden Sonderstandor-
ten Gilletstraf’e und Guldengewann gibt es weitere solitdre Sonderstandorte, die
Uberwiegend nicht-zentrenrelevante Sortimente fuhren:

= Klotz, HainbachstraRe, 900 m2 VKF

= Kasper Wohndesign Outlet, HelmbachstralRe, 1.500 m2 VKF

= Mobel Schad, Queichheimer HauptstralRe, 10.000 m2 VKF

= Hammer, Horstring, 2.300 m?2 VKF

Junker und Kruse priuft nach, ob Klotz ein Einzel- oder Grol3handler ist.



4 Landauer Sortimentsliste

Frau Kopischke erlautert, dass mit
dem Einzelhandelskonzept auch
eine Liste der zentrenrelevanten
und nicht-zentrenrelevanten Sorti-
mente erstellt werden muss, dies
entspricht landesplanerischen Vor-
gaben. Die Sortimentsliste ist ein
wichtiges Instrument im Rahmen
der Einzelhandelssteuerung in der
Bauleitplanung. Im Sinne der Um-
setzung der Ziele und Grundsatze
des Einzelhandelkonzeptes kdnnen
ein genereller oder ausnahmswei-
ser Ausschluss von Einzelhandel
oder Verkaufsflachenbegrenzun-
gen im Bebauungsplan festgelegt
werden. Sie stellt die Liste sowie
die Methode zur Bestimmung der
Zentrenrelevanz vor (siehe An-

lage).

Vor dem Hintergrund der Zielset-
zungen des LEP IV RP, der stadte-
baulichen Entwicklungsziele des
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Einzelhandelskonzeptes, der Situation vor Ort und Uberlegungen zu mdglichen
Vorhaben werden einzelne Sortimente diskutiert.

Folgende Anregungen wurden aufgenommen:
= Lampen und Leuchten: nicht zentrenrelevant

= Waffen: nicht zentrenrelevant
= Fahrrader: zentrenrelevant

= Erotikartikel: nicht zentrenrelevant

= Heimtextilien und Gardinen, Haus- und Tischwasche, Dekostoffe: muss ge-

pruft werden

=  Sanitatsbedarf: zentrenrelevant, Ausnahmen ggf. moglich (Handwerk)
= Campingartikel: nicht-zentrenrelevant, aber nur ohne Bekleidung und

Schuhe

= Berufsbekleidung: nicht zentrenrelevant

Nach einer Diskussion Uber die GréRRenordnung zuldssiger zentrenrelevanter
Randsortimente wird vereinbart, dass fur Einzelhandelsbetriebe mit nicht
zentrenrelevanten Kernsortimenten und einer Verkaufsflache bis 800 gm maxi-
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mal 15% zentrenrelevante (Rand-)Sortimente zulassig sind, bei Betrieben Uber
800 gm Verkaufsflache sind maximal 10% zulassig, aber nicht mehr als 800 gm.
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»Spielregeln® far zuklunftige Einzelhandelsansiedlungen, -erweiterungen,
-umnutzungen, -verlagerungen)

= Einzelhandel mit nahversorgungsrelevanten Kernsortimenten:
Neuansiedlung zur SchlieBung von rdumlichen und quantitativen
Versorgungslucken, Standort sollte in Wohnsiedlungsbereichen integriert sein
bzw. im zentralen Versorgungsbereich liegen.

» Einzelhandel mit zentrenrelevanten Kernsortimenten:
Neuansiedlungen dienen vorrangig zur Starkung der Innenstadt.

= Einzelhandel mit nicht zentrenrelevanten Kernsortimenten:
Neuansiedlungen unter 6konomischen und dkologischen Gesichtpunkten
vorrangig im Bereich bestehender Standorte.
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5 Nahversorgung

Frau Kopischke erlautert,

ra—
was Nahversorgung bedeu- A/CJ! Vfga/junj

tet und stellt die
unterschiedlichen, struktur-

pragenden Betriebstypen im NM%(@A@J be Quaklil

Lebensmitteleinzelhandel vor 2R Jasaam JAU Gk AU -f ke vk Sowdok
(siehe Anlage 1). Auf einer j
Karte sind die derzeitigen Allyuatva 2y 'F"‘U“"jj a’j fudouinbesasi~ ?
Angebotsstandorte, die sich JWLS‘;%?: d‘—?ﬂ;ﬁ’bu o MM& re i
in der Kernstadt konzentrie- Bscornts Schadlat kil P8 uvere
ren, markiert. ﬁ'“fs"‘“ Now-Fosd- Bues o, J*“’]‘
Ihre Einschatzung: = by J‘(’ﬁ'-'l Haikd
= quantitativ: hohe .
gesamtstadtische Ver- Volockwerde winschumiast 1 JHU ja, Slowdah dukoes
kaufsflachenausstattung 2okl vom VN Awnknn > Rewslky
im Bereich Lebensmittel (omdh vem UUMUT(W) : % hﬁ‘“"‘“ ;
(0,47 m2 Verkaufsflache Sohen A L . 3 H
pro Einwohner), d &JTK 5 % %J{“ﬂm&mu’umoj.
»  strukturell: differenzier- J# U it Cuns innuels | o LEF W :
ter Betriebstypenmix, ! > ine Gua- Wl 2 N*W&‘k”ﬁﬂ{f) 754

ausgepragte Wettbe- ]
werbssituation,
Discountorientierung in
der Kernstadt

= raumlich: Versorgungssituation z.T. unausgewogen.

=  Fazit: Kunftige Entwicklungen sind vor dem Hintergrund der bestehenden
Versorgungsstruktur im Sinne einer qualitativen strukturellen und raumlichen
Verbesserung der Nahversorgung in Landau an stadtebaulich sinnvolle

Standorte zu lenken.

Gn ol bea_

Herr OB Schlimmer berichtet, dass es im Rat eine Mehrheit fur die Ansiedlung
eines -grof3flachigen Lebensmittel-Markes mit tiber 1.500 gm Verkaufsflache
gebe. Wenn dies in der Innenstadt oder in den Siedlungsbereichen nicht méglich
sei, ware auch ein anderer Standort denkbar. Frau Dr. Migl weist darauf hin, die
Erreichbarkeit zu Ful3 und mit dem Fahrrad zu berucksichtigen. Es entsteht eine
Diskussion tber den Anteil der Kunden, die zu Ful3 einkaufen. Herr Kruse berich-
tet von einer Erhebung, die ergab, dass 30% der Kunden nicht mit dem Auto
einkaufen. Deshalb und nicht zuletzt auch vor dem Hintergrund, dass nicht jeder
auf ein Auto zum Einkaufen zurickgreifen kann oder will, sei es sinnvoll, dass
Standorte gesucht werden, die sowohl mit dem Auto als auch mit dem Fahrrad
und zu Ful3 gut erreichbar seien.
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Herr Messemer erlautert, warum Discounter fur die Innenstadt schadlich sind:
Durch ihr groRes Non-Food-Angebot machen sie den Fachgeschaften starke
Konkurrenz.

Auf den Vorschlag von Herrn Dr. Kopf, im Einzelhandelskonzept konkrete Zahlen
far die kunftige Entwicklung von Verkaufsflachen festzulegen, erklart Herr Kruse,
dass sich dies aus Sicht des Buros in der Praxis nicht als sinnvoll erwiesen hat,
da sich sowohl bei Uber- als auch Unterschreiten der Werte durch ein oder meh-
rere Vorhaben immer wieder Erklarungsbedarf ergibt. Grundsatzlich sei eine wei-
tere Entwicklung des Einzelhandels wichtig und sinnvoll, dabei kommt es in Zu-
kunft bei Neuansiedlungen, Verlagerungen und Erweiterungen des Einzelhandels
vor allem auch auf den stadtebaulich sinnvollen Standort und die Qualitat des
Angebotes an. Die Standortfrage wurde nicht weiter thematisiert und auf eine
Beratung in den Gremien der Stadt verwiesen.

6 Zentraler Versorgungsbereich

Das Buro Junker und Kruse stellt den Vorschlag zur Abgrenzung des zentralen
Versorgungsbereichs vor. Der zentrale Versorgungsbereich beinhaltet eine innere
Gliederung in einen Kern- und einen Ergdnzungsbereich. Der Kernbereich soll
kunftig vorrangig der Unterbringung von (zentrenrelevantem) Einzelhandel die-
nen. Ansiedlungen im Ergdnzungsbereich sind jeweils im Hinblick auf eine
stadtebaulich vertréagliche Dimension und Gestaltung zu prufen.

Innenstadt Landau - zentraler Versorgungsbereich (Vorschlag)
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Karte: Junker und Kruse
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Nach einer Diskussion Uber die Abgrenzung des Gebiets wird vereinbart, den
Untertorplatz als Erganzungsbereich aufzunehmen und die Halfte der Post (Rich-
tung Ostbahnstralle) als Kernbereich zu definieren. Die einzelnen Diskussions-
punkte wurden vom Buro Junker und Kruse nachtraglich in der Karte dargestellt:

Innenstadt Landau - zentraler Versorgungsbereich
mit innerer Differenzierung (Diskussionspunkte aus dem Workshop)

L-
~ % Postgelande in Kemnbereich aufnehmen?
. Untertorplatz in Ergénzungsbereich aufnehmen?
~ Obertorplatz / XylanderstraRe eingrenzen?
-~ Waffenstrake als Erganzungsbereich?

D Kernbereich Y
Erganzungsbereich )

LIS t

4 : Varranrju Beriel
uu?abv%k M e ls oupiisft
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7 Einzelhandelssituation aus Sicht des Werbekreises und der
Wirtschaftsforderung

Die Impulsreferate waren ursprunglich fur das Themenfeld Innenstadtentwick-
lung vorgesehen. Da sie sich jedoch auch mit dem Thema Einzelhandel beschafti-
gen, wurden sie auf die neue Tagesordnung mit aufgenommen.

Einzelhandelssituation aus Sicht des Werbekreises (Vortrag von Herrn
Achilles)

Herr Achilles stellt die Ziele fur die Einzelhandels- und Innenstadtentwicklung aus
Sicht des Werbekreises dar. Der Vortrag von Herrn Achilles wird woértlich
wiedergegeben:

1. Ziel: Vernetzung

Engere Vernetzung der aktiven Institutionen, der Stadt, des Stadtmarketing und
des Werbekreises, um eine Verschwendung von Energie zu vermeiden. Es muss
uns gelingen, gemeinsam noch mehr zu erreichen wie bisher, um auch mit der
Geschwindigkeit des Umlandes und der Nachbarstadte Schritt halten zu kénnen.
AulRerdem mussen wir Grundlagen fur die Zukunft schaffen, damit Landau
weiterhin so aktiv bleibt wie es gerade ist.

AuBBerdem bessere Kommunikation nach auf3en, um Missverstandnisse zu
vermeiden und unnétige Fronten aufzubauen. Dialog ist die beste Art Unter-
stitzung zu bekommen, die wir alle brauchen. Viele Handler missen erst wieder
erkennen, dass der Dialog mit der Verwaltung wieder erwunscht ist! Dies war in
den letzten Jahren nicht immer so.

2. Ziel: Citymanagement

Aktives Erarbeiten eines Citymanagements, um die Arbeit der vorhin genannten
Institutionen zu bundeln, um ein professionelles Marketing fir die Stadt Landau
und seinen Handel zu erreichen. Dazu geh6ren unter anderem folgende Themen:

- schnelle handelsorientierte Entscheidungen

- einen Ansprechpartner fur Probleme jeglicher Art

- Vorantreiben von Handelsimmobilien bzw. Verbesserung der fehlenden

Sortimente
- Bindeglied zwischen Handel/Wirtschaft und Stadtverwaltung und Amter

3. Ziel: Bekampfung der Trittbrettfahrer

Bekampfung der Trittbrettfahrer. Es muss mit aller Macht der Stadtspitze bzw.
der Politik gelingen, Rahmenbedingungen fur eine Zwangsabgabe der Filiallisten
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zu erreichen, die direkt und unkompliziert dem Handel und der Wirtschaft zuge-
fahrt werden kann.

Diese drei Ziele kann man wie folgt zusammenfassen.

Uns, der Stadtspitze, der Stadtverwaltung, dem Stadtmarketing und dem Werbe-
kreis muss es gelingen, die wirtschaftliche Weiterentwicklung voran zu treiben,
um die Rahmenbedingungen der Gewerbetreibenden zu verbessern und neue
Firmen an Landau zu binden; als Wohnort, Einkaufsstadt und Unternehmerstand-
ort.

Zum Thema BID merkt Herr Junker an, dass BIDs oder Quartiersgemeinschaften
notig, aber in der Praxis sehr schwer umsetzbar sind. Er rat dazu, mit einer klei-
nen schlagkraftigen Gemeinschaft zu starten und damit die anderen in Zugzwang
zu bringen. Herr Achilles schléagt vor, sich beziglich des Citymanagements am
Beispiel Ravensburg zu orientieren.

Herr OB Schlimmer beschreibt den Citymanager als eine Person, die mit den
Landauern vertraut ist und Uber viele Informationen verfugt. Allerdings ist die
Einrichtung einer solchen Stelle teuer. Herr Heder schlagt dem Einzelhandel eine
verstarkte Kooperation in Form von Gesprachen, auch unabhéngig von einem
Citymanager vor.

Einzelhandelssituation aus Sicht der Wirtschaftsforderung (Vortrag von
Herrn Messemer)

Herr Messemer informiert Uber allgemeine Entwicklungen im Einzelhandel:

- Aktuell stehen 25 Laden leer, die DurchschnittsgroRe betragt 82 qm, wah-
rend aktuelle groRe Geschéftseinheiten nachgefragt werden.

- Die Wirtschaftsférderung hat eine Gewerbeflachenimmobiliendatei erarbei-
tet.

- Die Gesprache mit Eigentiumern zur Entwicklung eines innerstadtischen
Blockgevierts mit dem Ziel, dort eine grél3ere Flache, z.B. fur H & M zu
schaffen, verlaufen konstruktiv.

Ziel der Handelsentwicklung misse es sein, Bestehendes (Kleinteiligkeit,
Branchenmix, Ablesbarkeit des Geschaftszentrums) zu bewahren und
gleichzeitig Impulse, wie sie der moderne Handel braucht, zu setzen.

Herr Messemer informiert kurz Uber bisherige, aktuelle und geplante Investitio-
nen der Stadt im 6ffentlichen Raum, wie z.B. die Sanierung der Ful3g&dngerzone
mit Rathausplatz und Seitenstral3en, die Bachgasse und aktuell der Obertorplatz.
In Vorbereitung sind der Boulevard Ostbahnstral3e, der Untertorplatz, der Bahn-
hof, das Bahnhofsumfeld sowie die Attraktivierung der alten Ful3igangerzone.
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8 Nahversorgungsstandorte

Herr Watgen weist darauf

hin, dass nicht in die Sied-
lungsbereiche integrierte Soli-
tarstandorte die Selbstversor-
gung benachbarter Stadte
beeintrachtigen kénnen. Herr
Dr. Kopf und Herr Schlimmer
sehen einen Standort im Su-
den / Stdweste der Stadt als
sinnvoll an und betonen, dass
ein solcher neuer Standort
Versorgungsfunktionen fur
die gesamte Stadt tUberneh-
men soll.

BB Sabts oo auputls ey TR
bouchs agich T Substwwiguug du Sleotk
WA Vuwsuup Jw‘rl-;ou }cu Shacde |

Stiolew (Stiolwmben d. Sectt ?
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¢ Sudn (Goolwnkin, i kegulerchy Slando

Herr Dr. Kopf erlautert, dass die Struktur- und Genehmigungsdirektion Sud, die
far die Raumordnung zustandig ist, Uberpruift, ob eine Lage integriert ist.
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9 Post-Grundstiuck

Herr Dr. Kopf schlagt vor, das Postgrund-
stuck in den Kernbereich des Zentralen
Versorgungsbereichs aufzunehmen, da dies

far den Eigentumer und potenzielle Laden- il (ufiagun Von Fliakfun
alw Ba kloin =

MJAE:F fsn Usuton

Bel:€H in ot | 1L O/balnshigbe

betreiber ein positives Signal darstellt. Die
Teilnehmer sind sich einig, dass die Ansied-
lung von nicht gro3flachigem Einzelhandel
in dem Teil der Post, der der Ostbahn-
stral3e zugewandt ist, sinnvoll ist. Das
Grundstuick stellt die Verbindung zwischen
dem Kernbereich und der Ostbahnstralle
dar.

. Vo wsg. Ui = Otsalantbine
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10 Branchenmix

Herr Achilles berichtet, dass viele Mar-
ken, wie z.B. Esprit, in den Kaufhau-
sern angeboten werden, aber dennoch
spezielle Marken-Shops erwiinscht
sind. Gemeinsam werden Marken no-
tiert, die in Landau fehlen und deren
Ansiedlung wiinschenswert ware:

Joc? Joter B

11 Abschluss bodrtip Horebekloictuusey
Frau Heng-Ruschek bedankt sich bei Sdolloboduladon

den Teilnehmern fir die intensive
Mitarbeit.

Herr OB Schlimmer bedankt sich
ebenfalls fur die rege Diskussion,
kundigt die weitere Zusammenarbeit
an und schlief3t die Sitzung.

Anlagen:
1. Prasentation Einzelhandelskonzept (Junker und Kruse) (gesonderte Datei)
2. Prasentation IHK, Herr Watgen (gesonderte Datei)

18



